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Sciensa
Al Experts

Especialistas Dedicados em Al para acelerar

a execugdo do seu roadmap.

// PROMESSA CENTRAL

Os especialistas em Al que o seu time precisa para acelerar o que ja

precisa sair do papel.







// 01 — CONTEXTO

Onde esta oferta vive
no portfolio Sciensa

Depois do Assessment, a Sciensa pode apoiar o cliente por trés

caminhos distintos. E importante que o time comercial saiba com

clareza onde cada oferta comecga e termina.

Especialistas
Dedicados

Esta oferta

// CAMINHO 02

Projetos Agénticos

Quando o cliente quer um
time da Sciensa para
desenhar, construir e
instrumentar agentes —
com squad especializado
sob gestédo Sciensa.

// CAMINHO 03

Produto e Plataforma

Quando o cliente precisa
de estratégia de produto,
squad multidisciplinar e
execugdo com gestdo da
Sciensa em parceria.

A diferenga que importa para o time de vendas: nesta oferta, a lideranca do

projeto, do backloqg, das prioridades e da execucéo do dia a dia permanece

com o cliente. A Sciensa entra com especialistas — ndo assume a gestéo.

Para situacdes onde o cliente quer que a Sciensa assuma a frente, as ofertas

corretas sédo Projetos Agénticos ou Produto e Plataforma.



// 02 — FUNDACAO

A Tese da Oferta

Empresas ndo travam em Al por falta de ideia. Travam porque o roadmap foi

aprovado, a prioridade existe, a pressado por resultado ja chegou — mas os

profissionais certos ndo estéo disponiveis no tempo que o negodcio precisa.

O problema de mercado

O mercado de talento em Al é escasso.
Os melhores perfis sédo raros. Contratar
internamente leva tempo. Errar na
contratagdo custa caro. E esperar
demais significa atrasar entrega,

aprendizado e captura de valor.

Onde a Sciensa entra

N&o para assumir a gestédo. Ndo para
substituir o time. A Sciensa entra para
colocar dentro do time do cliente os
especialistas em Al que faltam para
acelerar a execugdo do que ja precisa

acontecer agora.

O cliente continua no comando do projeto. A Sciensa entra com curadoria,
velocidade, aderéncia técnica e profundidade de repertério. Essa divisdo de
papéis é o que diferencia esta oferta de uma consultoria que assume o

projeto e de um staffing que apenas envia curriculos.

0 que essa oferta ndo é

x N&o é hunting ou body shop — néo x N&ao é squad gerido pela Sciensa — a

enviamos curriculos em volume gestéo fica com o cliente

x N&o é entrega ponta a ponta — sem x N&o é consultoria de discovery — o

ownership de projeto cliente ja tem direcéo

x N&o é estrutura de agentes operada x N&o é consultoria genérica de inovagao
pela Sciensa — isso é Projetos — & execugéo especializada

Agénticos



// 03 — POSICIONAMENTO

Como a oferta se posiciona

PROMESSA CENTRAL

’Os especialistas em Al que o seu time
precisa para acelerar o que ja precisa

) . MENSAGEM-CHAVE
sair do papel.

O mercado né&o esta premiando

quem estuda Al ha mais tempo.

SUBPROMESSA

Esta premiando quem consegue
“\Vocé mantém a lideranca do projeto. A . .
montar capacidade de execugao
Sciensa coloca no seu time
o o antes.
profissionais com senioridade real,

repertdrio pratico e aderéncia ao seu

contexto.”

Mensagens de venda

“l/océ ndo precisa de mais uma consultoria. Precisa das pessoas certas para

executar.”
“Seu roadmap de Al ndo pode esperar o tempo de contratagdo do mercado.”

"A diferengca entre avangar e travar nos proximos meses pode estar em um ou dois

profissionais-chave.”
"0 cliente continua no controle. A Sciensa acelera a capacidade.”

"Ndo é sobre alocar gente. E sobre colocar capacidade real de Al onde ela faz falta.”

Versao curta

Sciensa Al Experts é a oferta de especialistas dedicados em Al da Sciensa para
empresas que ja tém diregdo e precisam acelerar a execugéo. O cliente mantém a
lideranga do projeto. A Sciensa entra com os profissionais certos para

complementar o time com velocidade, curadoria e profundidade técnica. Nao é




body shop. Nao é consultoria genérica. E capacidade especializada de Al colocada

dentro do time do cliente, no momento em que mais importa.



// 04 — MERCADO

Para quem essa oferta faz sentido

Perfil ideal de cliente e cenarios mais comuns de entrada.

Esta oferta é ideal para empresas que

— jatém uma estratéqgia ou roadmap de Al
definido

— j& aprovaram casos de uso, orgamento

ou prioridades

— 1tém time interno de tecnologia, produto

ou dados

— querem manter a lideranga da execugéo

dentro de casa

— precisam complementar o time com

skills de Al que n&o possuem hoje

— n&o querem esperar meses para

contratar perfis raros

— precisam acelerar iniciativas com janela

de 3 a12 meses

Cenarios mais comuns

Setores com maior aderéncia

Servigos Financeiros Seguros Healthcare

Varejo Telecom Energia

Prioridade para setores requlados, onde a
experiéncia Sciensa em compliance e seguranga é

diferencial concreto.



CENARIO O QUE FALTA

O cliente ja tem um roadmap e precisa destravar Um Al Engineer para comegar a

a execugao construir

0 time de dados existe, mas ndo domina GenAl, GenAl Engineer ou MLOps

RAG ou LLMOps especializado

Ha presséo para colocar um caso de uso em Profissional sénior que ja fez isso
producgéo rapido antes

A lideranca quer avancar sem inflar estrutura Especialista por periodo

fixa determinado

O projeto é importante demais para perfil Especialista com repertdrio pratico
generalista em Al

Quer testar ou acelerar uma frente sem Capacidade especializada por

contratagdo permanente janela de tempo



O que a Sciensa entrega

Responsabilidade clara — o que é da Sciensa e o que fica com o cliente.

RESPONSABILIDADE DO CLIENTE
Entender o desafio, contexto e Liderancga do projeto e do backlog

missdo da posigdo Definicdo de prioridades da

Curadoria técnica e apresentagéo execugao

de perfis aderentes . . . L
Gestdo do dia a dia do especialista

Reduzir o risco de selecéo
Decisdes técnicas e de produto

inadequada

Acelerar o inicio da atuag&o Resultado final da iniciativa

Garantir continuidade e qualidade

de fit ao longo do engajamento

Ponto critico para alinhamento comercial: 0 acompanhamento da Sciensa ao longo do
engajamento ndo significa gestdo do projeto. A lideranga da execugédo continua com o

cliente. Isso precisa estar claro desde a primeira conversa.

Principais beneficios para o cliente



BENEFiICIO

Aceleragado de

execugao

Acesso a talentos raros

Menor risco de
contratagédo errada

Flexibilidade sem inflar
estrutura

Complemento real ao
time interno

Atualizagdo em
mercado que muda
rapido

O QUE SIGNIFICA NA PRATICA

Reduz o tempo entre decisdo e entrega ao acessar
rapidamente perfis que normalmente levariam meses
para contratar

A Sciensa ajuda a acessar especialistas que o mercado
dificilmente entrega com rapidez, profundidade e
aderéncia

Profissionais ja avaliados e curados para o contexto
especifico — ndo um processo seletivo demorado e

incerto

Capacidade de execugdo no momento certo, sem
necessariamente aumentar headcount permanente

Especialistas que somam repertério e aceleram
entregas sem substituir a lideranga interna

A Sciensa mantém profissionais proximos da evolugéo
pratica do mercado de Al — sem conhecimento
defasado



// 06 — PORTFOLIO DE PERFIS

Especialistas disponiveis

Perfis prioritarios e perfis complementares sob demanda.

® PERFIS PRIORITARIOS

Al Engineer Prioritario

Profissional central para construir e integrar solugdes de Al em produgéo — incluindo
RAG, integragdes com modelos, pipelines de contexto, APIs de Al e aplicagdes com

LLM. E o perfil mais demandado e a base de qualquer projeto de GenAl.

GenAl Engineer Prioritario

Especialista em aplicagdes generativas, copilots, assistentes, prompts em produgao,
avaliagdo de respostas, guardrails e uso pratico de modelos generativos. Alta

demanda — é o perfil do momento no mercado.

MLOps Engineer / Al Infrastructure Engineer Prioritario

Focado em operagédo, monitoramento, deploy, observabilidade, custos e sustentagéo
de iniciativas de Al em ambiente real. Dor crescente: muitas empresas tém modelos

rodando sem operagao estruturada.

Machine Learning Engineer Prioritario

Voltado para construgao, treino, avaliagédo e colocagédo em producédo de modelos
preditivos e solugdes de machine learning além do universo generativo. Essencial

quando o roadmap inclui modelos customizados.

Data Scientist Prioritario

Especialista em exploragdo de dados, hipdteses, validagao analitica, desenho de
features e apoio a construgdo de modelos. Complementa times de dados ja existentes

com menor fricgdo de entrada.



Software Engineer com Al Skills Prioritario

Engenheiro capaz de integrar Al ao stack ja existente do cliente — conectando
aplicagdes, sistemas legados, APIs e produtos digitais. Essencial para conectar o

mundo novo de Al ao ambiente atual.

Al Consultant / GenAl Specialist Prioritario

Ajuda o cliente em decis8es de aplicagéo pratica, priorizagcdo e conexdo entre
necessidade de negdcio e execugdo técnica — sem assumir a gestédo do projeto.

Garante que os demais perfis tém diregdo de negdcio.

PERFIS COMPLEMENTARES SOB DEMANDA

Prompt Engineer Especialista NLP / LLM / Computer
Otimizag&o de prompts em produgao com Vision
versionamento e métricas Expertise profunda em dominios técnicos

especificos

QA para solugdes com Al PM / Tech Lead com experiéncia em Al

Validagdo de comportamento, casos de Para reforgar a lideranga interna da frente

borda e alucinacéo no cliente



// 07 — PROCESSO

Como funciona

Do entendimento do contexto ao acompanhamento do

engajamento — em cinco etapas.

Entendimento do contexto

A Sciensa entende o desafio, o estagio da iniciativa, a missdo da posicdo e o
ambiente do cliente. O objetivo é garantir curadoria aderente — ndo apenas

velocidade de apresentagéao.

Curadoria dos perfis

A Sciensa identifica os profissionais mais aderentes ao contexto técnico e de

negocio. A selegdo é orientada por aderéncia real, ndo por disponibilidade imediata.

// A Sciensa ndo trabalha com envio massivo de curriculos.

Apresentagédo dos candidatos

O cliente conhece os perfis recomendados e escolhe quem faz mais sentido para o
seu time. A deciséo final € sempre do cliente.

Inicio da atuacéao

O especialista entra no time do cliente para atuar no contexto real do projeto, sob

lideranga do proéprio cliente.

Acompanhamento do engajamento

A Sciensa acompanha a aderéncia do perfil, satisfagédo do cliente e evolugédo do
engajamento ao longo do periodo.

// Esse acompanhamento néo significa gestdo do projeto. A liderancga continua com o cliente.



// 08 — FORMATOS

Formatos de Engagement

Alégica é simples: reforgo pontual ou capacidade ampliada — sempre

sob liderancga do cliente.

Especialista Dedicado

Um profissional-chave alocado no time do cliente para complementar uma lacuna
critica. E o formato de entrada mais comum e de menor fricgdo comercial — o cliente

conhece o perfil, aprova, e o engajamento comega.

"0 especialista que vocé precisava contratar — disponivel em semanas, com o

repertdrio de quem ja fez isso em produgédo.”

Célula Dedicada

Dois ou mais especialistas alocados no time do cliente, sempre sob lideranga e gestéo
do préprio cliente. Usado quando uma frente especifica exige mais de uma disciplina

ou quando o cliente quer ampliar capacidade de forma coordenada.

“Capacidade ampliada para uma frente especifica — sem criar um squad gerido pela

Sciensa.”

Quando o cliente quer que a Sciensa assuma a gestéo da frente, a oferta

correta é Projetos Agénticos ou Produto e Plataforma.



// 09 — PROPOSTA DE VALOR

Diferenciais da Sciensa

Concretos, defensaveis e Uteis em conversa de venda.

Curadoria técnica real

A Sciensa ndo trabalha com envio massivo de curriculos. A selegdo é orientada por
aderéncia técnica, contexto do desafio e senioridade pratica — avaliada por quem

entende de Al, ndo por RH generalista.

Background em produto, dados e transformacgéao digital

A Sciensa néo olha Al de forma isolada. Entende como Al se conecta a produto, operacéo,
negodcio e execugéo real. Os especialistas chegam com esse repertério — ndo apenas

com skills técnicas.

Track record e repertério aplicavel

A forga da Sciensa estéd em colocar profissionais que ja viveram problemas parecidos.
Chegam mais preparados porque o problema ja foi enfrentado antes — em financial

services, sequros, healthcare e ambientes regulados.

Profissionais atualizados

Em Al, o conhecimento envelhece rapido. A Sciensa trata atualizagdo como parte do valor
da oferta. Os especialistas chegam com o que estd em uso agora — ndo com o que

estava em moda ha dois anos.

Aderéncia ao contexto enterprise

Os especialistas precisam funcionar no ambiente real do cliente — com restrigdes,
sistemas legados, times multidisciplinares, governanga e pressao por resultado. A

Sciensa seleciona por isso, ndo apenas por skill técnica isolada.

Velocidade com mais qualidade

O valor ndo esté s6 em apresentar rdpido. Estd em apresentar rapido sem sacrificar

aderéncia. A Sciensa cuida dos dois lados — velocidade de ativagao e qualidade do fit.



a Conexao natural com a jornada pés-assessment

Para clientes que ja passaram por um diagndéstico ou priorizacéo, esta oferta € uma
continuagédo natural: agora que sabemos o que precisa ser feito, colocamos as pessoas

certas para executar. Os especialistas chegam ja com contexto — o handoff é fluido.

0 momento de decisdo

— japerdeu tempo tentando montar tudo

sozinho
A grande ideia comercial:
— contratar internamente pode atrasar

demais o roadmap Seu projeto de Al nédo esta

travado por falta de viséo. Esta

— n&o vale o risco de errar em perfis

. travado por falta de capacidade
criticos de Al

especializada no momento
— precisa de gente forte no time, ndo de certo. A Sciensa resolve isso.
discurso sobre inovacéo

— quer avangar agora, sem estrutura fixa

desnecessaria

A janela de vantagem esta aberta.
Mas ela né&o fica aberta para sempre.

Nos préoximos meses, as empresas que mais vao capturar valor com Al ndo

serdo necessariamente as que pensaram primeiro. Serdo as que

conseguiram colocar os profissionais certos em campo antes.

Cada trimestre perdido atrasa aprendizado, posterga captura de valor e

aumenta a distancia para quem ja comegou a executar.

O mercado nédo esta premiando quem estuda Al ha mais tempo. Esta

premiando quem consegue montar capacidade de execugao antes.







Narrativa de Vendas

Trés versdes prontas para uso — 60 segundos, executiva e

comercial.

A maioria das empresas com projetos de Al aprovados trava na execugéo —
ndo porque ndo sabem o que fazer, mas porque ndo tém as pessoas certas

para fazer.

O mercado de Al talent é pequeno para a demanda que existe. Contratar
leva meses. E 0 outsourcing genérico manda quem esta disponivel, ndo

quem o projeto precisa.

A Sciensa faz diferente: curadoria, velocidade e profissionais com o
repertdério de quem ja colocou Al em produgédo antes. O especialista entra
no seu time, sob a sua lideranga, para tirar do papel o que ja precisa

acontecer.

Se o seu roadmap de Al esta aprovado e vocé precisa de capacidade de

execugio agora — vale conversar.




O gap entre decisédo e execucdo em Al esta custando caro para as
empresas — ndo em termos financeiros diretos, mas em janela competitiva

perdida e em projetos que ficam no eterno "em andamento”.

A Sciensa disponibiliza especialistas dedicados em Al para o momento
especifico em que as empresas mais precisam: quando o que fazer ja esta
definido, e o que falta é quem vai fazer — com qualidade e sem o ciclo

lento de contratacéo.

O cliente continua no comando. A Sciensa entra com curadoria técnica,
profissionais que ja operaram em contextos parecidos e velocidade de

ativagcdo que o processo seletivo tradicional ndo entrega.

N&o é sobre alocar gente. E sobre colocar capacidade real de Al onde ela

faz falta — no momento em que mais importa.

VVocé tem o plano. Vocé tem o orgamento. O que falta € quem vai executar

— e executar bem.

A Sciensa disponibiliza especialistas dedicados em Al para complementar o
time do cliente sob a lideranca do préprio cliente. Profissionais que ja
colocaram Al em producgéo, que entendem de produto e de negécio,

curados para o seu contexto especifico.

Como funciona: entendemos o desafio - curamos os perfis aderentes >
vocé escolhe = o especialista entra no seu time = a Sciensa acompanha o

engajamento.

Formatos: Especialista Dedicado - Célula Dedicada
Perfis: Al Engineer - GenAl Engineer - MLOps - ML Engineer - Data Scientist -

Software Engineer com Al - Al Consultant




/] PROXIMO P

Se 0 seu time ja sabe o que precisa fazer em Al, a
Sciensa coloca os especialistas certos para
acelerar essa execucao.

VVamos conversar sobre quais perfis faltam para o seu roadmap avancar.

Agendar conversa
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